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Center For American Studies dzialajace we wspdlpracy z Uniwersytetem im. Adama
Mickiewicza w Poznaniu maja przyjemnosé zaprosi¢ Panstwa do udzialu w
intensywnym weekendowym szkoleniu prowadzonym przez amerykanskiego
prawnika i eksperta z zakresu negocjacji, Stephena Szroma (J.D. Harvard University)
pt. Land a Better Deal: Negotiation Strategies & Techniques Made Easy!

Szkolenie Land a Better Deal: Negotiation Strategies & Techniques Made Easyl
rozpoczyna sie w piatek 5 marca o godz. 18.00, za$ konczy w niedziele 7 marca o
godz. 18.30. Jezyk szkolenia to jezyk angielski.

Dlaczego warto wzig¢ udziat w
szkoleniu Land a Better Deal: Negotiation
Strategies & Techniques Made Easy!?

Poniewaz szkolenie prowadzony jest przez amerykanskiego eksperta z zakresu
negocjacji i prawnika, Stephena Szroma (J.D. Harvard University), i ma S§cisle
praktyczny i warsztatowy charakter. Bedziesz w stanie precyzyjnie zidentyfikowadé
interesy motywujace siebie oraz strone opozycyjna. Nauczysz sie dokltadnie
przygotowywac schemat negocjacji zanim jeszcze sie one rozpoczna. Dowiesz sie jak
w praktyce reagowaé na trudne negocjacyjne chwyty strony przeciwnej Zrozumiesz
jak sprawnie dokonywa¢é¢ analizy wartosci (iloSciowych i jakoSciowych) lezacych u
podstaw kazdych negocjacji. Nauczysz sie szybko doprowadzaé¢ negocjacje do konca
jednoczes$nie zabezpieczajac interesy swoje lub swojego klienta. Stowem: nauczysz sie

negocjowad!
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:_; " 7 K Ponizszy dokument prezentuje

g ' —— szczegblowe tredci szkolenia, ktére
przygotowaliSmy na podstawie
dotychczasowego doswiadczenia i
potrzeb stawianych prawnikom w
zakresie negocjacji. Jesli cokolwiek
okaze sie niejasne, Smialo moga sie
Panstwo z nami kontaktowaé¢ - dane
kontaktowe znajduja sie na ostatniej
stronie zaproszenial




WYSOCE PRAKTYCZNY PROGRAM SZKOLENIA

Module 1. Introduction to
principled, interest-based
negotiations (piatek 18.00-20.15)
This session will focus on the core
elements, advantages, and potential
weaknesses of interest-based
negotiation. Participants will
examine the tension between
creating value and distributing
value in a negotiation.

Module 2. Negotiation preparation
(sobota 13.30-18.30)

Participants will learn how to
establish a plan, with an emphasis
on flexibility and setting a
minimum acceptable result.

Module 3: Dealing with difficult
negotiators (c.d.)

Participants will learn options for
reacting to these tactics
productively, while keeping in mind
their own criteria for walking away.
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Module 4: Establishing structure
(niedziela 13.30-18.30)

A clear, shared structure can keep
a negotiation on track and
productive. Effective control of that
structure can benefit one’s own
interests in the negotiation.
Participants will examine and
implement different ways to
structure a negotiation.

Module 5: Complex negotiations
(cd)

Most negotiations involve both
qualitative and quantitative
considerations. Participants will
engage in a culminating contract
negotiation, focused on the
difficulties of weighing tradeoffs
between non-fungible terms.



NASZ PROWADZACY

STEPHEN SZROM, JURIS DOCTOR
(JD. HARVARD UNIVERSITY)

Stephen Szrom jest absolwentem Harvard
Law School Wykladal w ramach Harvard
Law Negotiation Workshop (takze za
posrednictwem wirtualnej platformy
szkoleniowej). Przed wuzyskaniem tytulu
Juris Doctor na Harvard Law School, przez
8 lat byl kapitanem piechoty armii
amerykanskiej (US. Army). Doswiadczenie
praktyczne w krajowych i kulturowych
negocjacjach i przywoédztwie opartym na
wspolpracy  zdobywal w  wiodacych
kancelariach prawnych w Nowym Jorku i
Waszyngtonie, Departamencie Stanu oraz
trzecim sektorze. Obecnie piastuje
stanowisko Dyrektora ds. Strategii w spdlce

Astranis zajmujacej sie tworzeniem satelit internetowych nowej generaciji, ktére
docelowo objaé¢ maja 4 miliardy ludzi bez dostepu do Internetu

Amerykanskie podejscie naszego prowadzacego sprawia, ze nasze szkolenie
Land a Better Deal: Negotiation Strategies & Techniques Made Easy! bedzie
zrozumiate dla kazdego, kto posiada podstawowa znajomo$é jezyka
angielskiego (sugerowany poziom wyjSciowy to B1/B2)



FORMAT | JEZYK SZKOLENIA

Internetowy format szkolenia prowadzonego za posrednictwem
aplikacji Microsoft Teams sprawia, ze jest ono idealnym rozwigzaniem
dla tych, ktérzy sa zajeci praca w ciagu tygodnia.

Jezykiem szkoleniowym Land a Better Deal: Negotiation Strategies &
Techniques Made Easy! - z uwagi na narodowos$¢ prowadzacego (USA)
- jest wylacznie jezyk angielski.

Certyfikat

Wszystkie nasze szkolenia sg oficjalnie certyfikowane.

Razdy uczestnik wybiera, ktdéra wersje certyfikatu (tradycyjna lub
cyfrowa) chce otrzymaé. Certyfikat okresla takze liczbe odbytych
godzin zajeé.

Optaty za certyfikaty dostarczane droga pocztowa:

- 20 PLN (wysytka w Polsce)

- 40 PLN (wysylka za granice)

W razie gdyby zyczyli Pahstwo sobie certyfikatu w wersji tradycyjnej,
prosimy dodaé¢ odpowiednig kwote do kwoty przelewu.

Wysyltka certyfikatu w wersji cyfrowej nie wiaze sie z dodatkowa
optata.
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JAK ZAREJESTROWAC SIE NA SZKOLENIE?

W celu zgloszenia uczestnictwa, prosimy o wypelnienie nastepujacego
formularza: https://forms.gle/8fmeTZkRVIqvZdXq8 (nie przyjmujemy
aplikacji droga mailowa).

Ze wzgledu na wysoce praktyczny charakter szkolenia jesteSmy niestety
zmuszeni ograniczy¢ liczbe uczestnikéw, wiec przyjeé¢ bedziemy dokonywad
na zasadzie "kto pierwszy, ten lepszy".

Ostateczny termin zgloszen: godz. 23:59, 21 lutego 2021.

JAKI JEST KOSZT UDZIALU JEDNEJ]
OSOBY W SZKOLENIU?

Optata promocyjna: 299 PLN
(tylko w razie rejestracji przed godz. 23.59 10 lutego 2021)

Standardowa optata: 699 PLN

+ ewentualne koszty druku i przesylki (tylko gdyby zyczli sobie Pahstwo
certyfikatu w wersji papierowej dostarczanego poczta) — 20 PLN

PYTANIA?

Jezeli chcieliby Panstwo dowiedzie¢ sie wiecej o Center For American
Studies, zapraszamy na nasza strone: www.cfaspoland.org.

Jezeli maja za$§ Panstwo wiecej pytan o udzial w szkoleniu, prosimy o
pisanie do nas wiadomosci na Facebooku badZz skierowanie do nas maila:
office@cfaspoland.org

Serdecznie zapraszamy i do zobaczenia onlinel
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Y .ukasz Darby Bartosik, LL.M.
Prezes Center For American Studies




